
─
─
値
上
げ
を
め
ぐ
る
中
小
企
業
の

実
態
を
教
え
て
く
だ
さ
い
。

西
田　

公
正
取
引
委
員
会
な
ど
が
、

中
小
企
業
の
価
格
転
嫁
を
後
押
し
す

る
施
策
を
続
々
と
打
ち
出
し
た
こ
と

で
、発
注
側
企
業
が
中
小
企
業
の「
価

格
交
渉
の
機
会
を
設
け
て
ほ
し
い
」

と
い
う
要
望
に
、
積
極
的
に
応
じ
る

よ
う
に
な
り
ま
し
た
。
し
か
し
、
す

べ
て
の
中
小
企
業
が
価
格
交
渉
を
順

調
に
進
め
て
い
る
わ
け
で
は
あ
り
ま

せ
ん
。
受
注
側
の
提
示
価
格
が
そ
の

ま
ま
承
認
さ
れ
る
こ
と
も
あ
れ
ば
、

提
示
価
格
の
半
分
に
落
ち
着
く
こ
と

も
あ
り
ま
す
。
協
議
の
結
果
、
価
格

が
据
え
置
か
れ
る
こ
と
も
あ
り
ま
す
。

　

業
種
や
顧
客
と
の
関
係
性
な
ど
に

よ
っ
て
結
果
は
多
岐
に
わ
た
り
ま
す

が
、
自
社
の
原
価
を
き
ち
ん
と
管
理

し
て
い
る
会
社
ほ
ど
、
協
議
を
う
ま

く
進
め
て
い
る
印
象
で
す
。
製
品
を

１
個
つ
く
る
の
に
材
料
費
や
労
務
費
、

燃
料
代
な
ど
、
間
接
費
を
含
め
て
い

く
ら
発
生
し
て
い
る
の
か
、
そ
れ
が

従
来
と
比
較
し
て
ど
れ
だ
け
上
昇
し

て
い
る
の
か
を
徹
底
的
に
理
論
武
装

し
て
、
数
字
で
示
し
な
が
ら
交
渉
し

て
い
る
会
社
ほ
ど
上
手
な
値
上
げ
を

実
現
し
て
い
ま
す
。

―
―
著
書
で
も
「
原
価
を
正
し
く
把

握
す
る
こ
と
の
大
切
さ
」
を
説
い
て

お
ら
れ
ま
す
。

西
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「
燃
料
代
が
年
間
で
〇
％
上
昇

し
て
お
り
、
こ
れ
を
加
工
費
に
反
映

す
る
と
製
品
１
個
あ
た
り
の
上
昇
額

は
×
円
に
な
り
ま
す
」
と
い
う
よ
う

に
、
原
価
上
昇
の
実
態
を
根
拠
に
も

と
づ
い
て
説
明
す
る
と
、
受
注
側
の

提
示
価
格
に
説
得
力
が
生
ま
れ
、
発

注
側
の
社
内
調
整
も
進
め
や
す
く
な

り
ま
す
。
買
い
叩
か
れ
る
の
を
避
け

る
た
め
に
も
、
原
価
は
丸
裸
に
せ
ず
、

オ
ブ
ラ
ー
ト
に
包
ん
で
伝
え
る
の
が

ポ
イ
ン
ト
。
価
格
交
渉
を
う
ま
く
進

め
る
た
め
に
も
、
個
別
製
品
原
価
を

き
ち
ん
と
計
算
で
き
る
こ
と
が
重
要

で
、
材
料
費
や
加
工
費
と
い
っ
た
直

接
費
だ
け
で
な
く
、
管
理
部
門
で
発

生
し
て
い
る
間
接
費
も
製
品
ご
と
に

配
賦
す
る
の
が
本
来
の
姿
で
す
。

交
渉
を
営
業
任
せ
に
し
な
い

―
―
原
価
管
理
以
外
で
、
価
格
交
渉

を
有
利
に
進
め
る
た
め
に
取
り
組
む

べ
き
こ
と
は
？

西
田　

全
社
一
丸
と
な
っ
て
価
格
交

渉
に
取
り
組
む
た
め
の
体
制
を
整
え

る
こ
と
で
す
。
交
渉
そ
の
も
の
は
営

業
担
当
者
の
仕
事
で
す
が
、
製
造
部

門
と
協
力
し
て
交
渉
ス
ト
ー
リ
ー
を

練
っ
た
り
、
経
理
部
門
か
ら
原
価
に

関
す
る
基
礎
デ
ー
タ
を
提
供
し
て
も

ら
わ
な
い
こ
と
に
は
、
価
格
交
渉
は

う
ま
く
進
み
ま
せ
ん
。
価
格
交
渉
を

営
業
担
当
任
せ
に
せ
ず
、
情
報
共
有

の
仕
組
み
や
部
門
を
超
え
た
コ
ミ
ュ

ニ
ケ
ー
シ
ョ
ン
、
値
決
め
ル
ー
ル
の

明
確
化
な
ど
、
全
社
一
丸
と
な
っ
て

収
益
改
善
に
取
り
組
む
た
め
の
仕
組

み
が
重
要
で
す
。

値
決
め
は
「
経
営
」
そ
の
も
の

―
―
適
正
な
売
価
を
設
定
す
る
う
え

で
押
さ
え
る
べ
き
ポ
イ
ン
ト
は
あ
り

ま
す
か
。

西
田　

京
セ
ラ
や
Ｋ
Ｄ
Ｄ
Ｉ
を
創
業

し
た
稲
盛
和
夫
さ
ん
の
言
葉
に
も
あ

る
と
お
り
、「
値
決
め
は
経
営
」
で

す
。
売
価
と
は
製
品
の
位
置
づ
け
や

市
場
価
格
、
取
引
先
と
の
関
係
性
な

ど
の
な
か
で
決
定
す
る
も
の
で
す
。

例
え
ば
、
製
品
の
シ
ェ
ア
を
拡
大
し

て
い
き
た
い
の
で
あ
れ
ば
、
販
売
数

を
伸
ば
す
た
め
に
利
幅
を
小
さ
く
設

定
す
る
。
稼
ぎ
頭
と
し
て
利
益
を
取

っ
て
い
き
た
い
な
ら
、
利
幅
を
大
き

く
設
定
す
る
。
取
引
先
と
の
今
後
の

関
係
性
を
見
据
え
て
、
と
き
に
は
原

価
割
れ
で
も
受
注
に
動
く
と
い
っ
た

よ
う
に
、
そ
の
製
品
が
自
社
に
お
い

て
ど
の
よ
う
な
位
置
づ
け
な
の
か
、

取
引
先
と
ど
の
よ
う
に
付
き
合
っ
て

い
き
た
い
の
か
な
ど
を
踏
ま
え
て
、

考
え
に
考
え
抜
い
た
末
に
決
め
た
価

格
こ
そ
、
適
正
な
売
価
と
言
え
る
の

で
は
な
い
で
し
ょ
う
か
。

―
―
な
る
ほ
ど
。

西
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ち
な
み
に
、
当
社
で
は
価
格

戦
略
を
策
定
す
る
た
め
の
参
考
資
料

と
し
て
、「
利
益
一
覧
表
」
を
作
成

す
る
よ
う
お
客
さ
ま
に
指
導
し
て
い

ま
す
。

―
―
利
益
一
覧
表
と
は
？

西
田 

「
利
益
一
覧
表
」
は
顧
客
ご
と

に
ど
の
製
品
が
儲も

う

か
っ
て
い
る
の
か

が
一
目
で
わ
か
る
よ
う
リ
ス
ト
化
し

た
も
の
で
す
。
表
に
は
製
品
１
個
あ

た
り
の
売
価
と
原
価
と
利
益
額
、
利

益
率
、
販
売
数
量
な
ど
を
顧
客
別
に

記
載
し
ま
す
。
利
益
一
覧
表
を
手
元

に
置
い
て
お
く
こ
と
で
、「
こ
の
製

品
は
赤
字
が
大
き
い
か
ら
思
い
切
っ

た
値
上
げ
を
打
診
し
て
み
よ
う
」
と

い
っ
た
、
具
体
的
な
打
ち
手
を
検
討

し
や
す
く
な
り
ま
す
。

―
―
著
書
で
は
「
利
益
一
覧
表
」
以

外
に
も
、
価
格
交
渉
を
う
ま
く
進
め

る
た
め
の
ツ
ー
ル
と
し
て
「
価
格
交

渉
カ
ー
ド
」「
泣
き
寝
入
り
リ
ス
ト
」

の
作
成
を
推
奨
し
て
い
ま
す
。

西
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「
価
格
交
渉
カ
ー
ド
」
は
製
品

の
仕
様
、
有
償
・
無
償
作
業
の
範
囲
、

ロ
ッ
ト
サ
イ
ズ
、
標
準
リ
ー
ド
タ
イ

ム
と
い
っ
た
見
積
も
り
条
件
を
可
視

化
し
た
も
の
で
す
。
価
格
交
渉
カ
ー

ド
を
作
成
し
て
お
く
こ
と
で
、
従
来

の
仕
様
と
は
異
な
る
イ
レ
ギ
ュ
ラ
ー

な
注
文
に
対
し
て
、
特
別
対
応
料
金

を
請
求
す
る
か
否
か
の
判
断
を
的
確

に
下
す
こ
と
が
で
き
ま
す
。

　
「
泣
き
寝
入
り
リ
ス
ト
」
は
「
納
期

直
前
に
な
っ
て
追
加
検
査
を
無
償
で

さ
せ
ら
れ
た
」
と
い
っ
た
よ
う
な
、

顧
客
か
ら
受
け
た
理
不
尽
な
要
求
を

リ
ス
ト
化
し
た
も
の
で
す
。
こ
う
し

た
事
例
を
蓄
積
し
て
お
く
こ
と
で
、

例
え
ば
「
〇
〇
は
本
来
追
加
料
金
で

承
っ
て
い
る
の
で
す
が
、
御
社
と
は

今
後
も
お
付
き
合
い
し
た
い
と
考
え

て
い
る
た
め
、
請
求
は
い
た
し
ま
せ

ん
。
そ
の
分
、
昨
今
の
コ
ス
ト
高
に

と
も
な
う
価
格
改
定
に
つ
い
て
は
、

満
額
回
答
を
お
願
い
し
ま
す
」
と
い

っ
た
よ
う
に
、
交
渉
材
料
と
し
て
活

用
す
る
こ
と
が
で
き
ま
す
。

―
―
製
品
の
製
造
や
販
売
に
関
す
る

物
事
を
記
録
し
、
蓄
積
し
て
お
く
こ

と
が
価
格
交
渉
を
う
ま
く
進
め
る
上

で
重
要
と
い
う
わ
け
で
す
ね
。

西
田　

こ
れ
以
外
に
も
、
価
格
改
定

に
関
す
る
依
頼
文
書
の
準
備
、
交
渉

の
ロ
ー
ル
プ
レ
ー
イ
ン
グ
な
ど
、
や

る
べ
き
こ
と
は
ま
だ
ま
だ
あ
り
ま
す
。

価
格
交
渉
を
円
滑
に
進
め
る
た
め
に

も
、
拙
著
で
紹
介
し
て
い
る
「
値
上

げ
の
ロ
ー
ド
マ
ッ
プ
」
を
作
成
し
、

い
つ
、
誰
が
、
何
に
取
り
組
む
の
か

を
可
視
化
し
て
お
く
こ
と
を
お
勧
め

し
ま
す
。
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